KERASTASE
CONSULTING

CONSULTORIA
DE MARKETING

Guia practica sobre como maximizar
todas las herramientas del marketing mix
que facilita la marca
para montar una animacion en tu saldon.
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PROPUESTA REVENTA COMPETITIVA

DIAGNOSTICO | | DIAGNOSTICO & TRATAMIENTO & COMPRA

1 PRODUCTO 2 PRODUCTOS RUTINA COMPLETA
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DELUXES DELUXE NECESER BOLSA NECESER BOLSA NECESER
PVPR* Salon 26 € 60€ 90€
PVPR* otros 20€ (-6€) 52€ (-8€) 80€ (10€)

VALOR REGALOS
3€ 6€ 15€ 16€ 16€
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