KERASTASE
CONSULTORIA

CONSULTORIA
DE MARKETING

Guia pratico sobre como maximizar
todas as ferramentas do marketing mix,
/ facilitado pela marca
para montar uma anima¢ao no seu saldo.
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PROPOSTN RENENDA CONPETITIVA
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X2 X1 X1 X1 X3 ACESSORIO Y 2 X1
AMOSTRA  DELUXE AMOSTRA DE ACESSORIO
SAMPLINGS AMOSTRA DELUXE X CABELO DELUXE X1 DE
SACO SACO CABELO
PVPR* Saldo 26 € 60¢€ 90¢€
VALOR PRESENTES PVPR* outros 20¢€ (-66€) 52¢€ (-8€) 80¢€ (106€)
3€ 3,5¢ 6,5¢ 10€

12€
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